
1 beauty bag White Beauty 
Professional contenente:
1 trattamento WBP GENIUS PRO
1 trattamento WBP GENIUS 38
1 diga gengivale QUICK MASK BLUE
1 trattamento WBP TAILOR 10
1 trattamento WBP TAILOR 16

TESTA LA LINEA 
DI SBIANCAMENTO

White Beauty Professional

E PROVA IL TRATTAMENTO PER LA 
RIGENERAZIONE DELLO SMALTO

Pochette Regenerate contenente: 
1 Siero Avanzato con 1 dentifricio Regenerate (14ml)

+ 1 box con mascherina

Obiettivo del corso è quello di fornire agli odontoiatri e agli igienisti dentali gli strumenti clinici e teorici
per affrontare al meglio l’importante richiesta di sbiancamento dentale da parte dei pazienti.

CORSO DI SBIANCAMENTO DENTALE PROFESSIONALE: 
LE NUOVE FRONTIERE DELLO SBIANCAMENTO

Dr.ssa Tatiana 
Giulia Rizzati
Laureata nel 2004 presso 

Università Alma Mater 
Studiorum di Bologna con 

tirocinio pratico formativo presso 
Karolinska Institute Stoccolma.
Pratica la libera professione del 2005, già tutor per l’attività clinica del 
corso di laurea di Igiene Dentale Unibo, oggi si occupa di informazione 
e divulgazione scientifica sui canali social e ha pubblicato un libro con 
Mondadori. Relatrice presso convegni e aggiornamenti del settore è 
consulente per le aziende in ambito oralcare.
Direttrice e fondatrice del primo magazine online della 
community per Igienisti Dentali tartaronline.

CORSO 

TEORICO 
PRATICO

9:30 - 9:45	 WELCOME DESK

9:45 - 11:15	 LO SBIANCAMENTO DENTALE 

-	 Cosa significa dental bleaching

-	 Letteratura scientifica e pratica clinica: come cambiano i 
protocolli tra trattamenti in office e trattamenti domiciliari 

-	 Normative nel mondo degli sbiancanti

-	 Ipersensibilità e rimineralizzazione dello smalto

-	 Le paure e le obiezioni dei nostri pazienti:
		  - Quanto dura lo sbiancamento?
		  -   Come gestire la sensibilità da sbiancamento? 

11:15 			   COFFEE BREAK 

11:45 - 12:30	 LE MASCHERINE

Gestione autonoma in studio del trattamento sbiancante 
domiciliare professionale

PARTE PRATICA: realizzazione mascherine personalizzate
(chi lo desidera potrà portare il proprio calco/modello per realizzare una mascherina durante la sessione pratica)

12:30 - 13:00	 DISCUSSIONE FINALE

13:00 - 13:30	 BRUNCH CONCLUSIVO
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di partecipazione

Visita l’area corsi sul sito
www.whitebeautyprofessional.com

per iscrizioni al corso
o per maggiori informazioni


